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Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest nabycie wiedzy, kompetencji i umiejetnosci z zakresu analizy danych sprzedazowych, oceny rentownosci zlecen i budzetowania elastycznego sprzedazy.

Wymagania wstepne
brak

Zakres tematyczny
1. Kryteria podziatu sprzedazy. Budowa systemu raportowania sprzedazy.

2. Analiza danych sprzedazowych. Tworzenie raportéw marzy brutto.

3. Ocena rentownosci zlecen i optymalizacja proceséw sprawozdawczych.

4. Budzetowanie elastyczne w sprzedazy.

Metody ksztatcenia

Wyktad w formie prezentacji multimedialnych.

Cwiczenia - analiza przypadku (praca w grupach).

Laboratorium komputerowe - zadania dotyczacy analityki sprzedazy w arkuszu kalkulacyjnym Excel.

Efekty uczenia sie i metody weryfikacji osiggania efektéw uczenia sie

Opis efektu

posiada pogtebiong, uporzadkowang wiedze na temat analizowania
danych sprzedazowych i raportowania sprzedazy oraz oceny
rentownosci sprzedazy

posiada umiejetnosci analizowania i interpretowania danych
sprzedazowych i raportéw sprzedazy oraz oceny ich wptywu na wynik
ze sprzedazy

umie kierowaé zespotem oraz wspétpracowac z osobami z zespotu

Symbole efektéw

Metody weryfikacji
¢ ZS_Wo01 ¢ obserwacja i ocena aktywnosci na
zajeciach

¢ zaliczenie - ustne, opisowe,

testowe i inne

¢ Zs_Uuo1 ¢ zaliczenie - ustne, opisowe,
testowe i inne
® Zs_Uo4 ® obserwacje i ocena umiejetnosci

praktycznych studenta

Forma zaje¢
® Wyktad + ¢wiczenia +
laboratorium

® Wyktad + ¢wiczenia +
laboratorium

® Wyktad + ¢wiczenia +
laboratorium
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potrafi analizowaé, ocenia¢ i proponowac ulepszenia funkcjonowania ® 7S_U02 ® zaliczenie - ustne, opisowe, ® Wyktad + ¢wiczenia +
dziatu handlowego na podstawie analizy danych sprzedazowych, testowe i inne laboratorium
raportow i analizy rentownosci

Warunki zaliczenia

Udziat w zajeciach wyktadowych oraz ustne sprawdzenie wiedzy z zagadnieri omawianych na wyktadzie (zaliczenie na ocene).
Cwiczenia - zaliczenie na podstawie analizy przypadku wykonywanego w grupach 2-3 osobowych.

Laboratorium - zaliczenie na podstawie realizacji zadan w arkuszu kalkulacyjnym Excel.
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