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Formy zajeé

Forma zaje¢ Liczba godzin w semestrze Liczba godzin w tygodniu Liczba godzin w semestrze Liczba godzin w tygodniu Forma zaliczenia
(stacjonarne) (stacjonarne) (niestacjonarne) (niestacjonarne)

Wyktad 15 1 9 0,6 Zaliczenie na ocene

Projekt 15 1 9 0,6 Zaliczenie na ocene

Cel przedmiotu

Celem przedmiotu jest poznanie specyfiki uméw i kontraktéw handlowych, metod negocjowania i zawierania umow, najczestszych klauzul stanowigcych tres¢ umow i
kontraktow handlowych. Oméwienie najwazniejszych ryzyk zwigzanych z zawieraniem uméw i kontraktéw handlowych. Nabycie umiejetnosci oceny tresci uméw i kontraktéw
handlowych oraz oceny ryzyk zwigzanych z zawartymi umowami i kontraktami.

Wymagania wstepne
Brak

Zakres tematyczny

Wyktad: Uwarunkowania prawno - zwyczajowe uméw handlowych, istota i formy uméw, analiza ryzyk zwigzanych z umowa, zarzadzanie ryzykiem przez sprzedajagcego i
kupujacego, zawieranie uméw w formie oferty, akceptacja oferty, zasady odpowiedzi na oferte. Umowy nazwane i nienazwane. Zasady uzgadniania w umowie warunkéw
ptatnosci, analiza sposobu ptatnosci z punktu widzenia kupujacego i sprzedajacego. Zasady negocjowania i formutowania klauzul umownych, elementy umowy i zasady ich
negocjowania.

Projekt: Negocjowanie i formutowanie ogélnych warunkéw uméw, elementy umowy i zasady ich negocjowania, klauzule zawieszajace, wytgczajace oraz interpretujace, klauzule
weryfikacji zgodnosci dostawy z umowa oraz dochodzenia roszczen, klauzule precyzujgce elementy istotne umowy i zasady jej rozwigzania. Zabezpieczenie i dochodzenie
roszczen, rodzaje reklamacji i ich uzasadnienie, odpowiedzialno$¢ z tytutu rekojmi i gwarancji. Dochodzenie roszczen przed sagdami powszechnymi i arbitrazem. Postepowanie
arbitrazowe.

Metody ksztatcenia

W ramach wyktadu: wyktad konwencjonalny, zas w ramach projektu: tworzenie uméw, dyskusja, projekt

Efekty uczenia sie i metody weryfikacji osiggania efektéw uczenia sie

Opis efektu Symbole efektow  Metody weryfikacji Forma zajeé
Student wykazuje zdolno$¢ do indywidualnej i zespotowej analizy czynnikéw ryzyka ® KK02 ¢ Konwersatorium, rozwigzywanie ® Projekt
wystepujacych w umowach i kontraktach handlowych, wykazuje zdolno$¢ do casusow

negocjowania warunkéw uméw z zachowaniem zasad etyki biznesu

Student posiada wiedze dotyczaca prawno - zwyczajowych uwarunkowari uméw ® K_W09 ® obserwacje i ocena umiejetnosci ® Projekt
handlowych, zna podstawowe kategorie ryzyk wystepujacych przy zawieraniu uméw praktycznych studenta

® przygotowanie projektu
Student potrafi identyfikowaé najwazniejsze ryzyka kontraktéw po stronie kupujacego ® K_U01 ® egzamin - ustny, opisowy, testowy i ¢ Wyktad

i sprzedajacego inne


http://www.wez.uz.zgora.pl/
http://www.wez.uz.zgora.pl/
http://www.wez.uz.zgora.pl/

Opis efektu Symbole efektow  Metody weryfikacji Forma zajeé
Student potrafi ocenia¢ zapisy umow i kontraktéw, dotyczace zabezpieczenia ryzyk ® K_U01 ® przygotowanie projektu ® Projekt
po stronie sprzedajacego i kupujacego, potrafi formutowaé wybrane klauzule umowne

Warunki zaliczenia

Warunkiem zaliczenia wykfadu jest uzyskanie pozytywnej oceny z zaliczenia.

Warunkiem zaliczenia ¢wiczen jest przygotowanie i przedstawienie projektu.

Literatura podstawowa
1. Budzyrski W., Negocjowanie i zawieranie uméw handlowych. Uwarunkowania, ryzyka, putapki. Poltext, Warszawa 2010.
2. Wiodyka S. Prawo uméw handlowych. CH Beck, Warszawa 2014.
3. Cempura A., Kasolik A., Metodyka sporzadzania uméw gospodarczych. LexisNexis, Warszawa 2014.

Literatura uzupetniajaca

1. Kruczalak K., Prawo handlowe. Zarys wyktadu. LexisNexis, Warszawa 2008.
2. Strzyczkowski K., Polskie prawo handlowe. LexisNexis, Warszawa 2010.

Uwagi

Zmodyfikowane przez dr Renata Manacka (ostatnia modyfikacja: 29-05-2021 18:13)

Wygenerowano automatycznie z systemu SylabUZ



