
Podstawy retoryki i erystyki - course description
General information
Course name Podstawy retoryki i erystyki
Course ID 14.2--PrSpD-PRiE-S22 
Faculty Faculty of Social Sciences 
Field of study Social design 
Education profile academic
Level of studies Second-cycle studies leading to MS degree
Beginning semester winter term 2022/2023

Course information
Semester 2
ECTS credits to win 4 
Course type optional
Teaching language polish
Author of syllabus dr Magdalena Pokrzyńska

Classes forms
The class form Hours per semester (full-time) Hours per week (full-time) Hours per semester (part-time) Hours per week (part-time) Form of assignment
Class 30 2 - - Credit with grade

Aim of the course
Celem przedmiotu jest pogłębienie kompetencji komunikacyjnych studenta w zakresie budowania wypowiedzi ustnej i pisemnej, przekazywania treści perswazyjnej, 
rozpoznawania manipulacji retorycznych, wchodzenia w dyskusję, argumentowania i prowadzenia sporów.

Prerequisites
Scope

1. Retoryka i erystyka w ujęciu teoretycznym
2. Rodzaje retoryczne, środki perswazji
3. Przemawianie jako akt mowy
4. Język – piękno i stosowność wysłowienia
5. Argumentacja i jej odmiany (rzeczowa, logiczna, emocjonalna)
6. Etyka perswazji i kultura prowadzenia sporu
7. Techniki erystyczne

Teaching methods
Praca z tekstem, analiza przypadku, mini-wykład, warsztaty, dyskusja, prezentacja, tworzenie tekstów, mobilne metody edukacji.

Learning outcomes and methods of theirs verification
Outcome description Outcome symbols Methods of verification The class form
Student ma rozszerzoną wiedzę o człowieku jako twórcy kultury K_W01 a written assignment 

an evaluation test
prezentacja

Class

Student potrafi projektować złożone procesy społeczne obejmujące zjawiska z różnych obszarów 
życia społecznego z wykorzystaniem zaawansowanych metod i narzędzi badań

K_U04 a written assignment 
an evaluation test
prezentacja

Class

Student potrafi samodzielnie przygotować prace pisemne lub ustne, także na potrzeby wystąpień 
publicznych, dotyczące zarówno zagadnień teoretycznych jak i empirycznych z ich argumentacją (w 
języku polskim i obcym)

K_U08 a written assignment 
an evaluation test
prezentacja

Class

Student jest gotów do samodzielnego i krytycznego uzupełniania wiedzy i umiejętności, 
rozszerzonych o wymiar interdyscyplinarny oraz potrafi inspirować i organizować proces uczenia 
się innych osób

K_K01 a written assignment 
an evaluation test
prezentacja

Class

Assignment conditions
FORMA ZALICZENIA ĆWICZEŃ Zaliczenie na ocenę

http://www.wpps.uz.zgora.pl
http://www.wpps.uz.zgora.pl
http://www.wpps.uz.zgora.pl


Zasady uzyskania oceny z ćwiczeń
Podstawą uzyskania oceny z ćwiczeń będzie przygotowanie przemówienia (w wersji pisemnej) i jego wygłoszenie podczas zajęć oraz 
napisanie kolokwium z zagadnień przerabianych podczas zajęć. Warunkiem uzyskania oceny pozytywnej z kolokwium jest zdobycie min. 
60% punktów. Ocena z ćwiczeń będzie stanowić średnią z przemówienia i kolokwium.

Ocena końcowa

Zasady uzyskania oceny końcowej Ocena z ćwiczeń będzie stanowić ocenę końcową.

Recommended reading
1. Beck G., Zakazana retoryka: podręcznik manipulacji, Wydawnictwo Helion, Gliwice 2007.
2. Bugajski M., Język w komunikowaniu, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2007.
3. Lichtański J., Retoryka. Historia, teoria, praktyka, Wydawnictwo DiG, Warszawa 2007.
4. Schopenhauer A., Erystyka czyli sztuka prowadzenia sporów, Wydawnictwo Literackie, Kraków 1976.
5. Tokarz M., Argumentacja, perswazja, manipulacja: wykłady z teorii komunikacji, Gdańskie Wydawnictwo Psychologiczne, Gdańsk 2010.
6. Witkowska-Maksimczuk B., Elementy retoryki i erystyki w przykładach, Oficyna Wydawnicza ASPRA-JR, Warszawa 2014.

Further reading
1. Batko A., Sztuka perswazji czyli język wpływu i manipulacji, Wydawnictwo Helion, Gliwice 2011.
2. Bralczyk J., O języku propagandy i polityki, Wydawnictwo Trio, Warszawa 2007.
3. Gajda S., Gatunkowe wzorce wypowiedzi, W: Współczesny język polski, (red.) Jerzy Bartmiński, Wydawnictwo UMCS, Lublin 2001.
4. Kochan M., Pojedynek na słowa. Techniki erystyczne w publicznych sporach, Wydawnictwo Znak, Kraków 2005.
5. Korolko M., Przekonuj i daj się przekonać: dialektyka, retoryka, erystyk a z ćwiczeniami. Skrypt, Akademia Świętokrzyska im. Jana Kochanowskiego. Filia Piotrków 

Trybunalski, Piotrków Trybunalski 2003.
6. Lichański J. Z. (red.), Retoryka i manipulacja, Forum Artis Rhetoricae, nr 3 (62) lipiec – wrzesień 2020, Wydawnictwo DIG, Warszawa 2020.
7. Marcjanik M., Mówimy uprzejmie: poradnik językowego savoir-vivre'u, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2021.
8. Szymanek K., Sztuka argumentacji. Rozszerzone ćwiczenia w badaniu argumentów, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2021.
9. Tkaczyk L., Komunikacja niewerbalna. Postawa, mimika, gest, „Astrum”, Wrocław 1997.
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