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Informacje o przedmiocie
Semestr 2
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Typ przedmiotu obowiązkowy
Język nauczania polski
Sylabus opracował dr Joanna Osiejewicz

Formy zajęć
Forma zajęć Liczba godzin w semestrze 

(stacjonarne)
Liczba godzin w tygodniu 
(stacjonarne)

Liczba godzin w semestrze 
(niestacjonarne)

Liczba godzin w tygodniu 
(niestacjonarne)

Forma zaliczenia

Wykład - - 10
(w tym jako e-learning)

0,67
(w tym jako e-learning)

Zaliczenie na ocenę

Cel przedmiotu
Wiedza: 

wyposażenie słuchacza w wiedzę teoretyczną z zakresu prawa umów handlowych
zapoznanie słuchacza z terminami występującymi w dziedzinie prawa umów handlowych

Umiejętności: 

wykształcenie w słuchaczach umiejętności charakteryzowania prawa umów handlowych
wykształcenie w słuchaczach umiejętności odróżniania terminów występujących w dziedzinie prawa umów handlowych

Kompetencje społeczne:

wykształcenie w słuchaczach przekonania o konieczności utrzymania odpowiednio wysokiego standardu wiedzy specjalistycznej tłumacza tekstów prawnych i 
prawniczych.

Wymagania wstępne
brak

Zakres tematyczny
Ogólna charakterystyka umów, zawieranie umów, rodzaje umów, wzorce umowne.

Metody kształcenia
Wykład problemowy z prezentacjami multimedialnymi, praca własna z zalecaną literaturą.

Efekty uczenia się i metody weryfikacji osiągania efektów uczenia się
Opis efektu Symbole efektów Metody weryfikacji Forma zajęć
KW1 – słuchacz posiada wiedzę teoretyczną z zakresu prawa umów handlowych K_W01 egzamin - ustny, opisowy, 

testowy i inne
Wykład

KW2 – słuchacz zna terminy występujące w dziedzinie prawa umów handlowych K_W02 egzamin - ustny, opisowy, 
testowy i inne

Wykład

KU1 - słuchacz potrafi charakteryzować prawo i postępowanie administracyjne K_U01 egzamin - ustny, opisowy, 
testowy i inne

Wykład

KU2 - słuchacz potrafi odróżniać terminy występujące w dziedzinie prawa umów 
handlowych

K_U02 egzamin - ustny, opisowy, 
testowy i inne

Wykład

http://www.wpa.uz.zgora.pl/
http://www.wpa.uz.zgora.pl/
http://www.wpa.uz.zgora.pl/


Opis efektu Symbole efektów Metody weryfikacji Forma zajęć
KK1 – słuchacz potrafi utrzymać odpowiednio wysoki standard wiedzy 
specjalistycznej tłumacza tekstów prawnych i prawniczych

K_K01 egzamin - ustny, opisowy, 
testowy i inne

Wykład

Warunki zaliczenia
Sprawdzian testowy
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